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Großartige Verbesserungen

“Ich bat Vendigital unsere gesamten Ausgaben
zu untersuchen und die Kategorien mit dem
größten Einsparpotential zu ermitteln. Ich war
gespannt, was Vendigital mit seinem Savings
Optimiser für uns erreichen könnte…”

Peter Morgan
Qualitäts- und Einkaufsmanager, Watson-Marlow Bredel

Nachdem eine effiziente Supply Chain geschaffen
wurde, beauftragte Watson-Marlow (Marktführer für
Schlauchpumpen) Vendigital um ihre Beschaffung
weiter zu optimieren. Zentrales Anliegen von
Watson-Marlow war es die eigene Innovationskraft
zu stärken und ihre Marktführerschaft auszubauen.

Vendigital’s “Savings Optimiser” Programm begann
mit zwei Analyse-Workshops, an denen die
Beschaffung und technische Planung von Watson-
Marlow sowie Vendigital teilnahmen. Mit Hilfe von
23 Kennzahlen wurden verschiedene
Produktkategorien erstellt – dafür berechnete
Vendigital die ungefähren Einsparungen und die
Implementations-Dauer. Durch den vordefinierten
Analyse-Prozess konnte die Gruppe leicht die opti-
malen Projekte für das diesjährige
Verbesserungsprogramm herausfiltern.

“Wir haben großartige Erfolge mit diesem
Programm erzielt”, so Peter. “Wir konnten die
Top-5 Projekte mit den größten Einsparungen
identifizieren. Diese Vorgehensweise stellt
meine Finanzplanung zudem auf eine solide
Grundlage.”

Projekt 1 befasste sich mit den Leiterplatten bei
Watson-Marlow. Nach umfangreicher Marktanalyse
und Lieferantensuche führte Vendigital eine Online-
Ausschreibung durch um den genauen Marktpreis
zu ermitteln. Das Watson-Marlow Personal besucht
nun die preisgünstigsten Lieferanten um festzule-
gen, an welches Unternehmen der Auftrag
vergeben werden soll.

“Wir tragen nun die Daten für Projekt 2 zusam-
men und ich bin schon gespannt, was der Markt
für uns bereithält”, fasst Peter zusammen.
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“…mehr als nur Einsparungen!
Die Möglichkeit mit innovativen und
qualifizierteren Lieferanten zu arbeiten.”
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